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Le Groupe OTH est présent dans ce secteur via deux sociétés: Tunisie Câbles et Auto Câbles.
 Sur le marché local, le Groupe One Tech via Tunisie Câbles jouit d’une position de leader avec une part de marché d’environ 40%.
 Locomotive du Groupe avec 50% du chiffre d’affaires consolidé, le pôle câblerie a affiché en 2013, des revenus de 213 MDt*, légèrement supérieur à celui de 2012 et
-3,6% par rapport aux prévisions du BP d’introduction.
 Une nette amélioration de la rentabilité avec un EBITDA de 19,9 MDt, en hausse de 20% par rapport à 2012. Une évolution due notamment à une stratégie de
recomposition du mix- produit (développement de produits à plus forte valeur ajoutée tels que les câbles moyenne tension et les câbles de télécommunication) et la
pénétration de nouveaux marchés plus porteurs que le marché européen (marché Africain et les pays MENA)
 Un Résultat net de 24 MDt, en hausse de 116% par rapport à 2012 et en dépassement de 19% par rapport au BP d’introduction
* Les gains et pertes de changes opérationnels de 2012 & 2013 ont été retraités au niveau des revenus et des consommations
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Fortement exposé au secteur automobile, le pôle mécatronique a pu résister aux effets de la crise européenne, affichant un

rebondissement de 24.1% de ses revenus à 160,5 MDt * par rapport à 2012.

 Une marge d’EBITDA en hausse de 33,1% par rapport à 2012 et un résultat net de 19,4 MDt (contre 6,9 MDt en 2012). Le pic de la

crise automobile semble avoir été dépassé à partir du premier semestre de 2013.

* Les gains et pertes de changes opérationnels de 2012 & 2013 ont été retraités au niveau des revenus et des consommations

24,1%
33,1%

181%
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Grâce à une reprise du marché local et notamment celle du marché algérien en 2013, l’activité Télécom a enregistré des revenus de

49.2MDt, en progression de 61% par rapport à 2012 et en dépassement de 20% par rapport aux prévisions du plan d’affaires d’introduction.

 Au niveau de la rentabilité, le pôle Télécom rompt définitivement avec les pertes pour dégager en 2013 un EBITDA de 2.8MDt et un

résultat net de 0.14MDt (contre un déficit de 2MDt en 2012).

* Les gains et pertes de changes opérationnels de 2012 & 2013 ont été retraités au niveau des revenus et des consommations

60,9%

Résultat net
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 Les performances opérationnelles des sociétés appartenant à ce groupe d’activité (des ventes en recul de 17% à 7.4MDt * par rapport à

2012) n’ont pas été exceptionnelles et ce en raison des conditions défavorables auxquelles a fait face le marché local en 2013 (une situation

économique difficile et une forte instabilité du climat social et sécuritaire).

 Le résultat net s’est établi en 2013 à 0.31MDt contre 0.86MDt en 2012, soit une régression de 64%

* Les gains et pertes de changes opérationnels de 2012 & 2013 ont été retraités au niveau des revenus et des consommations
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Des revenus consolidés 2013 *, en croissance de 13% par rapport à 2012 et en ligne avec le BP d’introduction (si l’on tienne compte des

ventes intergroupe).

 Une croissance tirée principalement par le dynamisme des deux « plus jeunes » branches du Groupe à savoir la mécatronique et les

Télécoms.
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* Les gains et pertes de changes opérationnels de 2012 & 2013 ont été retraités au niveau des revenus et des consommations 



11

 Malgré son exposition lourde sur l’Europe, les résultats du groupe ont résisté au ralentissement économique qui a touché le Vieux

Continent.

L’EBITDA s’est établi en 2013 à 43MDt, en hausse de 28,5% par rapport à 2012 .

 Un résultat net consolidé de 43.4MDt contre 19.3MDt en 2012, soit une progression de 124%.

L’année 2013 a profité d’un gain exceptionnel provenant de la restructuration du groupe (11.8MDt)
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L’endettement global du groupe reste très bas par rapport aux fonds propres avec un ratio de levier négatif de -0,03% en 2013.

En dépit d’un important effort d’investissement physique et financier (renforcement de la participation de OTH dans la Société Tunisie

Câbles, augmentation de capital de la société OTBS et acquisition par OTBS de l’ensemble des parts de la société SYSTEL), la situation

financière de la société demeure saine avec un bilan zéro dettes.

Le modèle économique d’OTH n’a pas été éprouvé et a même démontré sa solidité financière. Une résistance qui s’explique par la diversité

des secteurs sur lesquels débouchent les métiers du groupe.

Investissements 2013 14,9  MDT

Cables 7,74  MDT

Mecatronique 6,14  MDT

Ict 0,66  MDT

Autres 0,34  MDT

en Mdt
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Une progression attendue de 12,1% des revenus consolidés à 482MDt, grâce notamment à une amélioration de tous les métiers du Groupe et

des projets récemment lancés dont l’impact devrait être perceptible à partir de 2014,

Dans ce même ordre d’idées, OTH est à un stade très avancé avec des partenaires étrangers pour des projets de croissance externe en

Europe dans les métiers de la mécatronique et la câblerie. La finalité de ces pourparlers est d'industrialiser les activités du groupe et de passer

du statut de sous‐traitant au rang de fournisseur direct pour les grands donneurs d'ordre.

*

* Chiffre retraité des plus-values exceptionnelles 



20

Ratios Boursiers

Prix de l'action (DT) du 4/4/2014 6,82

Capitalisation Boursière (MDT) 366

P/E 2013 12,66x

Yield 2013 3,1%

Depuis son introduction en Bourse, le 20 mai 2013, le titre OTH a connu un parcours boursier en demi‐teinte : loin des performances

habituelles qu'on a historiquement connu post IPO, OTH reste néanmoins la meilleure performance des sociétés introduites au courant de

l'année 2013. Le potentiel de hausse du cours n'en est que mieux préservé.

Le titre traite aujourd’hui à 6.82Dt, correspondant à un PER2013 retraité* de 12,66x contre 13.4x pour le marché. Une valorisation qui reste

faible eu égard aux fondamentaux solides du Groupe et au vivier de rentabilité latente sur les projets récemment lancés et n’ayant pas encore

atteint leur rythme de croisière.

Côté liquidité, notons que le titre OTH a été classée parmi les valeurs les plus échangées de la cote en 2013, se transigeant à une moyenne de

2 MDt/jour.

* Retraité de la plus value exceptionnelle de 11.8MDt provenant de la restructuration
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